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 Programma “ombrello” per l’attuazione della mobilità 
urbana sostenibile:

 Progetti dimostrativi

 Progetti di promozione e disseminazione

 Forum

 Best practice

 Linee guida

 ………….

L’iniziativa CIVITAS



10 + anni di CIVITAS

• 69 città in progetti dimostrativi

• 700 misure implementate

• > 200 M€ di investimenti EC

• 3 progetti di promozione/disseminazione



I filoni di CIVITAS
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Le città italiane in CIVITAS

Fasi Partecipanti

CIVITAS  I Roma

CIVITAS II Genova, Venezia, 
Potenza

CIVITAS PLUS Bologna, Brescia, 
Perugia, Monza



ISIS in CIVITAS

Dimostrazioni Ruolo

CIVITAS  I METEOR: valutazione

CIVITAS PLUS MIMOSA: gestione tecnica, policy…
MODERN: valutazione

Progetto Ruolo

CIVITAS  CATALIST Coordinamento, policy

CIVINET I Supporto al coordinamento 
(Genova)

CIVITAS CAPITAL Rete CIVINET Italia



La nuova Call di CIVITAS in Horizon 2020

• Scadenza: Stage 1 -> 23/04/2015 ---- Stage 2 -> 15/10/2015

• Budget totale: €54,5 milioni (3 progetti finanziati)

• Budget per progetto: €12 -> €18 milioni

• Numero di città: 4-5 (di cui almeno 2 di livello «avanzato») 

• Coop internazionale: molto incentivata (soprattutto con Cina)

• Attività finanziate: sempre negli 8 filoni CIVITAS (con SUMP un 
requisito essenziale). Preparazione, ricerca e realizzazione di 
soluzioni innovative nel campo della pianificazione, dei servizi e 
delle tecnologie



 INNOVATION ACTION: caratterizzata da attività di prototipizzazione,

test, dimostrazione, piloting, validazione, …, finalizzate alla

definizione/produzione/design di nuovi prodotti e processi

Percentuale di cofinanziamento: 70% (100% per i non-profit)

 DIRECT COSTS composti da:

Costo del personale

 Subcontraenze

Costi per «third parties»

Altri costi (trasporto, consumabili)

 INDIRECT COSTS:

 25% dei direct costs (escludendo subcontraenze)



Eleggibilità

 LEGAL ENTITY: persone giuridiche o fisiche purché dotate di

personalità giuridica

Ammessa la partecipazione di soggetti giuridici sprovvisti di

personalità se previsti meccanismi di attribuzione delle

responsabilità a carico dei rappresentanti legali

 NON PROFIT LEGAL ENTITY: soggetto giuridico che legalmente non

distribuisce profitti ai membri/azionisti

3 soggetti giuridici indipendenti stabiliti in 3 diversi stati membri



Definizione del partenariato

Quali competenze occorrono per formare il «giusto» consorzio?

Fattori di successo:

 Scegliere soggetti adatti al contesto ed al tipo di call/progetto

 Scegliere soggetti con esperienza tecnica rilevante ai fini delle

problematiche affrontate

 Garantire ripartizione territoriale equilibrata, diversità istituzionale

e complementarietà di competenze (sinonimo di budget equilibrato)

 Garantire la scrittura congiunta della proposta e la sostenibilità della

partnership/consorzio (leaderships)



Come presentare una proposta?

 Participant Portal (ec.europa.eu/research/participants/portal):

canale obbligatorio ed esclusivo per:

Ottenere tutta la documentazione necessaria

• linee guida,

• workprogramme,

• template

Presentare la proposta

 Primo step: registrarsi al Portale dei Partecipanti!



Struttura della proposta

 Sezioni 1-3 > Technical annex

 Excellence (obiettivi, connessioni con “work programme”)

 Impacts (impatti attesi, misure per massimizzare gli impatti)

 Implementation (workplan, struttura di gestione)

 Sezioni 4-5 > Partner profile

Members of the consortium (partecipanti, 3rd parties)

 Ethics and Security

 Online forms

A forms “Administrative data of participating organisations”

Budget
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Criteri di selezione

 Esito della valutazione: 3-5 mesi dalla sottomissione della proposta

 Firma del Grant Agreement: 3 mesi dalla comunicazione degli esiti

della valutazione

3 criteri di selezione

Eccellenza Impatto
Qualità e Efficienza 

dell’attuazione



CIVITAS Activity Fund calls

 Fondo che mira a supportare il trasferimento di conoscenza e lo

sviluppo della strategia CIVITAS tramite opportunità di finanziamento

da città «pioneer»* a città «take-up»

 Funziona tramite ‘chiamate a presentare progetti’: 2 call chiuse – 2

call nel 2015

 Max. 50% di cofinanziamento del totale dei costi eleggibili

 Risultati prima call: 22 proposte ricevute – 11 finanziate per un totale

di 55.000€ di cofinanziamento

 Le proposte dovranno riguardare uno o più focus tematici indicati nel

testo del bando



4 livelli di azioni eleggibili (Take-up levels) 

X NO: Proposte non 
potranno riguardare attività 
di “Take-up level” differenti 

(es. Staff exchange e 
workshop)

√ SI: Proposte potranno 
includere diversi tipi di 

attività  nello stesso   “Take-
up level”                 (es. 

Workshop e study tour)



CIVITAS Activity Fund calls

 Presentazione prima della scadenza

 Beneficiari:

 persone giuridiche con sede nelle città dell’UE ed Albania,

Repubblica di Macedonia, Islanda, Israele, Kosovo, Montenegro,

Norvegia, Serbia, Svizzera e Turchia

 Chi ha ottenuto già fondi dall’Iniziativa CIVITAS è eleggibile ma

per attività diverse

 Coinvolge città «pioneer» e «take-up»

 Proposta completa in tutte le sezioni ed in lingua inglese



CIVITAS Activity Fund calls

Presentazione
 Utilizzando il template disponibile su www.civitas.eu
 Presentazione online

Eleggibilità
 Valutazione delle proposte sulla base dei criteri di eleggibilità

Valutazione

 Selection Committee (membri di CAPITAL + CE)
 CIVITAS Advisory Board
 Circa 30 giorni lavorativi

Negoziazione
 Lettera di notifica (motivazioni in caso di rigetto)
 Circa 10 giorni lavorativi

Implementazione e 
reportistica

 Entro due mesi dalla data di chiusura della call
 Final Activity Report (entro 30 giorni dalla fine del progetto)
 Rimborso entro 10 giorni dall’approvazione del rapporto finale



Contatti

 Segretariato del Network:

 Loredana Marmora

 Email: Civinet-Italia@civitas.eu

 Telefono: +39 06 3212655

 Responsabili del Network:

 Alessandro Meggiato e Cristina Pellegrini

 Email: cristina.pellegrini@municipio.re.it

 Telefono: +39 0522 585336

mailto:Civinet-Italia@civitas.eu
mailto:cristina.pellegrini@municipio.re.it


Grazie per l’attenzione! 


